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Dogan Optik olarak, ithal ettigimiz ve iiretimini
gerceklestirdigimiz birgok gozliikk markasini, Turkiye
pazarinda perakende optik magazalari, diinyada ise
distributorlikler Uzerinden nihai tiiketici ile
bulugturmaktayz.

Her gegen yil giiglenerek blylyen firmamiz iki marka
ithalati ile basladigi yolculuguna, bugin dinyaca unlu
markalarin yer aldi§i onlarca markasi ile Tirkiye'de optik
sektoriine yon veren firmalardan biri olmustur.

Faaliyet gosterdigimiz gozlik sektoriinde, genellikle misterilerden alinan siparisler misteri lokasyonunda numune
Urinler Gzerinden veya urin gorselleri Gzerinden gerceklesmektedir. Sipariglerin, bu yontem ile formlar kullanilarak
manuel sekilde alinmasi basta, stok ve fiyat politikalarinin saglikli yonetimleri ve merkez ofise dogru ve eksiksiz
sekilde aktarilabiliyor olmasi kapsaminda birgok karmasikligi beraberinde getirmektedir.

Bizim gibi, satis siparislerini satig temsilcileri vasitasi ile sahadan toplayan kurumlarin énemli bir kisminin yasadigi
sorunlar genellikle benzer ortak sorunlardir.

Bu yasadigimiz sorunlart ERP danismanimiz olarak uzun yillardir istikrarli ve karsilikh guiven iginde
sUrdurdigumuz, is ortagimiz Ata Bilgisayar ile paylastik. Birlikte bu konu 6zelinde satis ve pazarlama is
slreglerimizi masaya yatirarak yasanan aksakliklarin tek tek analizlerini ve ayni zamanda da potansiyel ¢6zim
yoéntemlerini degerlendirdik.

Calismalarimiz sonucunda, sahadaki satis temsilcilerimiz araciii ile yUrittigimiz satis veya pazarlama
faaliyetlerindeki yasanan aksakliklarin mobil olarak ve ERP sistemine tam entegreli ¢alisabilecek sistemler ile
asllabilecegdi kanaatine vardik.

is ortagimiz olan Ata Bilgisayar, mevcutta LOGO ERP sistemine entegreli olarak calisan tiim mobil uygulama
alternatiflerinin sunumlarini gerceklestirdi. Demolari yapilan bir¢ok uygulama arasindan kurumumuzun vizyonunu
tam olarak yansitabilecegini dusindigimiz SALES PLUS (rininde karar kildik. Gergeklestirdigimiz
implementasyon ve kurgulama sireglerini takiben, sistemi Agustos / 2016 ‘dan itibaren basaril bir sekilde canli
olarak kullanmaya bagladik.

Bugiin geldigimiz noktada ise elde ettigimiz kazanimlari su sekilde siralayabiliriz;

1- Satisini yaptigimiz trlnlerimize ait tim gorsel, fiyat ve trlin 6zellikleri tabletlerden goériintiilenebilmektedir.

2- Satis temsilcileri kendisine bagli misterileri, bélge satis mudurleri kendi bélgesindeki tim mdusterileri ve
yoneticiler ise tim bolgelerdeki musterilerin faaliyetlerini takip edebiliyorlar.

3- Sahadan urun / stok ve misterlerimizi rahatlikla yonetebiliyor duruma geldik.

4- Tum Urtnlerin numunelerini tagimaya gerek kalmadan uriin gorselleri Gzerinden satis yapabilme imkanina
sahip olduk.

5- SALES PLUS’In Hibrit bir uygulama olmasinin avantajlarini kullanarak gerektiginde online gerektiginde ise
offline galistirabiliyoruz.

6- Ihtiyag halinde canli baglanti ile Miisteri / (iriin risk analizleri yapabiliyor, triin zellikleri ve sorgulamalarini
canli olarak yapabiliyoruz.

7- Sahada gergeklestirilen her tiirlii faaliyetler yonetici onayina diismektedir. inceledigimiz islemi
onaylayabiliyor veya reddedebiliyoruz.

8- Sahada, gerek Urtin gerekse de musterilerimizin raporlarini canli olarak izleyebiliyoruz.

9- Sanal POS entegrasyonumuz ile de artik satis temsilcilerimizin fiziki pos tagimalarina gerek kalmadan
islemleri tablet Gzerinden gerceklestirebiliyoruz.

10- Sahadan sisteme kaydi yapilan tim islemler, “Onay” surrecine tabi sekilde yurutiimektedir.

11- Tum bunlarin yaninda yapilan her islemin aninda LOGO ERP sistemi ile entegre c¢aligabiliyor olmasi
kurumumuza buyuk bir verimlilik saglamaktadir.

Kullandigimiz daha birgok 6zelligi ile SALES PLUS Uriunl sayesinde sahadaki operasyonlari rahatlikla takip
edebiliyoruz. Bu ¢dzim ile streglerimizdeki verimliligi artiran ve kurumumuza deger katan Ata Bilgisayar ‘a tesekkur
ediyoruz.
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